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CAPITOLUL I. OBIECTUL SI METODA ANALIZEI ECONOMICO- 
FINANCIARE 


În actualul context economic, activitatea oricărei firme se desfăşoară într-un 
mediu dinamic şi agresiv, inducând o raportare permanentă la cererea de 
piață, o anticipare a mişcărilor concurenţei. Economia de piaţă presupune 
existența unor legi specifice în care trebuie să-şi desfăşoare activitatea 
agenţii economici indiferent de domeniu. Un asemenea cadru impune 
necesitatea şi utilitatea analizei economico-financiare, ca instrument de 
supraveghere a activității şi performanţelor firmei. 


1.1. Obiectul analizei economico-financiare 


O problemă esențială a oricărei ştiinţe sau discipline ştiinţifice este 
delimitarea obiectului de studiu, şi anume determinarea conţinutului 
fenomenelor pe care le studiază şi a sferei lor de acţiune, precum şi fixarea 
raporturilor de condiţionare cu celelalte ştiinţe care cercetează fenomene şi 
procese din domenii de activitate conexe. 

Cunoaşterea ştiinţifică a realităţii obiective, a mecanismului de formare şi 
manifestare a fenomenelor şi proceselor economico-financiare, precum şi a 
legăturilor cauzale dintre acestea, face necesară utilizarea unui ansamblu de 
metode şi tehnici specifice, cele mai frecvent folosite fiind: analiza, sinteza, 
inducția, deductia şi abstractizarea. 

Analiza reprezintă acea metodă rațională ce presupune descompunerea unui 
întreg (fenomen sau proces) în elementele sale constructive pentru ca prin 
metode specifice să fie studiate esenţa lor. Cu ajutorul acestei metode este 
posibilă cunoaşterea realităţii obiective, în toată complexitatea sa. Specificul 
cercetării fenomenelor economico-financiare la nivelul întreprinderii este de 
natură să sublinieze primatul analizei calitative în raport cu studiul 
cantitativ. 


1.2. Tipologia analizei economico-financiare 


Diversitatea activităţilor desfăşurate de către o întreprindere şi varietatea 
situaţiilor întâlnite privind conținutul, nivelul şi caracteristicile 
performanțelor economico-financiare ale acesteia, reclamă necesitatea 
utilizării mai multor tipuri de analiză, care pot fi structurate după mai multe 
criterii. 
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Considerăm utilă o clasificare a multiplelor tipuri de analize, pe baza acestor 
criterii, deoarece, astfel, deciziile pot fi direcționate şi fundamentate în 
raport de laturile, cerințele sau segmentele analizate. 

a) În funcţie de raportul dintre momentul în care se efectuează analiza 
şi momentul desfăşurării fenomenului, distingem: 

- analiza retrospectivă sau post-factum; 

- analiza curentă; 

- analiza previzionala sau prospectiva. 

b) Din punctul de vedere al studierii insusirilor esentiale ale 
fenomenului economico-financiar, intalnim: 

- analiza calitativa; 

- analiza cantitativa. 

c) După nivelul la care se realizează analiza, existal: 

- analiza microeconomica; 

- analiza mezoeconomica; 

- analiza macroeconomica. 

d) După modul de urmărire in timp a fenomenelor, distingem: 

- analiza statică; 

- analiza dinamică. 

e) După orizontul de timp pe care se cercetează fenomenul, distingem: 

- analiza pe termen scurt; 

- analiza pe termen lung. 

f) După criteriile de studiere a fenomenelor, distingem: 

- analiza economică; 

- analiza financiară, luată separat sau împreună cu prima, devenind analiză 
economico - financiară; 

- analiza tehnico-economică. 


1.3.Functiile analizei 


Importanţa analizei economico — financiare rezultă şi din funcțiile acesteia. 
Astfel, subliniem: 

a) funcţia informaţională, cea care asigură valorificarea datelor furnizate 
de întregul sistem de evidenţă economică, în scopul informării centrelor de 
decizie asupra modului de realizare a performanţelor economico-financiare, 
precum şi a cauzelor care au generat eventuale dereglări. 


 M.Niculescu: Diagnostic global strategic, Ed. Economica, Bucuresti, 1997, pag.31 
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b) funcția de evaluare a potențialului  tehnico-economic al 
întreprinderii, capătă contur şi se materializează prin cele două laturi ale 
sale: diagnostic şi respectiv reglare. 

c) funcţia de fundamentare a deciziei pe criterii de eficiență atât in 
condiţiile unor funcțiuni reale (în stadiul de execuţie), cât şi în cel de analiză 
a potenţialului corelat cu cererea de produse, reprezintă o cerinţă obiectivă a 
desfăşurării activităţii în oricare domeniu al vieţii economico-sociale. 
Utilitatea practică a acestei funcţii, îşi dovedeşte aplicabilitatea atât în faza 
de estimare a capacităţii de ofertare a întreprinderii, cât şi post-factum, ca 
măsură a verificării modului de utilizare eficientă a resurselor intrate în 
circuitul economic, prin nivelul efectelor obţinute în raport cu acestea”. 

d) funcţia de identificare şi mobilizare a rezervelor interne - analiza are 
rolul de a cuantifica aspectele de ordin cantitativ şi calitativ privind 
performanțele economico-financiare realizate, de a semnala deficienţele de 
ordin financiar privind degradarea 

rentabilitatii şi creşterea riscului, de a evalua calitatea managementului prin 
nivelul performanțelor obținute, de a dezvălui raporturile dintre fenomenele 
producţiei, schimbului şi consumului şi de a oferi pe aceste baze informaţii 
certe privind modul de gestionare a patrimoniului, prefigurând totodată 
cerinţele supravieţuirii în viitor a întreprinderii. 

e) funcţia de realizare a conexiunii cu mediul exterior economico- 
financiar, presupune analiza relaţiilor directe sau indirecte ce se stabilesc cu 
diferiți parteneri. 


1.4.Factorii care determină schimbări de stare în funcţionare 
sistemelor microeconomice 


Factorii, ca forte motrice ale dezvoltării, determină formarea şi modificarea 
unui fenomen economic, a unui rezultat. Aceştia, în general, nu acționează 
izolat, ci interdependent, într-un sistem de legături cauzale bine definit. 
Studierea factorilor, a naturii şi a mecanismelor prin care ei participă la 
modificarea rezultatelor, la găsirea căilor de creştere a performanţelor 
firmei, este în esență obiectul activităţii de analiza. 

Pentru efectuarea unui studiu sistematic al factorilor este necesară gruparea 
acestora după anumite criterii. 


> V.Robu, N.Georgescu: Analiză economico — financiară, Ed. OMNIA UNI S.A.S.T., 
Braşov, 2000,pag. 16 
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Analiza tuturor categoriilor de factori este absolut necesară în abordarea 
fenomenelor economice, deoarece conexiunile care există între aceştia se 
reflectă în rezultatele activităţii economico-financiare. 


1.5.Conţinutul procesului de cunoaştere ştiinţifică a fenomenelor 
economico-financiare 


Analiza economico-financiară parcurge drumul invers pe care îl realizează 
evoluţia reală a fenomenului. Ea porneşte de la rezultatele procesului 
încheiat către elementele şi factorii care au contribuit la realizarea acestuia. 
Conţinutul procesului de analiză economico-financiară, inclusiv îmbinarea 
acesteia cu sinteza, presupune parcurgerea următoarelor etape: 


1.6. Sistemul de informaţii, premisă a efectuării analizei economico- 
financiare 


Analiza economico-financiară reprezintă un instrument eficient de diagnoză 
şi reglare a activității firmei presupunând cunoaşterea modului în care 
funcţionează aceasta ca sistem. 

Devine astfel necesară existenţa unui sistem de informaţii care să reflecte 
complex stările funcţionale ale sistemului şi să permită pe această bază 
decidentilor cunoaşterea şi implicit asigurarea condițiilor de acţiune. Practic, 
aceasta înseamnă că de volumul şi calitatea informaţiei utilizate depinde, 
într-o foarte mare măsură, însăşi calitatea şi chiar dimensiunea analizei 
economico — financiare. 


1.7. Metodologia” analizei economico-financiare a firmei 


Analizarea în ansamblu a activităţii firmei, în funcţie de natura 
performanţelor economico-financiare, sau pe structuri organizatorice, 
presupune utilizarea unui complex de metode, tehnici şi procedee, respectiv 
a unei metodologii de analiză. 


* metodologia reprezintă, într-o acceptie sintetică, totalitatea metodelor de cercetare folosite 
într-o ştiinţă. 
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1.7.1. Metode ale analizei calitative 


Metodele analizei calitative a fenomenelor economico — financiare au ca 
obiect de bază: stabilirea elementelor şi relațiilor lor structurale, a factorilor 
şi cauzelor care explică fenomenul, a relaţiilor de condiționare dintre fiecare 
factor şi fenomenul studiat, precum şi dintre factorii care acţionează; 
construirea modelelor abstracte ale acestor fenomene economico - 
financiare. 

1.7.1.1. Metode de bază 


Metoda concordantei 

Metoda diferenţei 

Metoda combinată 

Metoda variaţiei concomitente 
Metoda soldului 


1.7.1.2. Metode complementare 


Diviziunea sau descompunerea rezultatelor 
Gruparea 
Comparatia 
1.7.2. Metode ale analizei cantitative 


Metodele cantitative de analiză au rolul de a măsura contribuţia factorilor şi 
elementelor componente asupra variaţiei fenomenului studiat față de un 
anumit criteriu de comparaţie, fiind surprinsă, în felul acesta, finalitatea de 
mărime şi sens a legăturilor cauzale. 


1.7.2.1. Metoda substituirilor în lanţ 


Metoda substituirilor în lant permite măsurarea contribuţiei diferiților factori 
la formarea sau modificarea rezultatului faţă de nivelul de bază. 

Se aplică în cazul în care relaţiile de tip determinist dintre factorii de 
influenţă au forma de produs sau raport. 
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1.7.2.2. Metoda balantiera 


Metoda balantieré sau metoda input-output este folosită in analiza 

economică când se urmăreşte asigurarea unui echilibru între resursele şi 

necesităţile din diferite domenii de activitate. 

Modelul matematic care surprinde acest tip de relaţii este următorul: 
F=a+b-c 

în care: 

F reprezintă fenomenul analizat; 

a, b, c - elementele care influenţează fenomenul analizat. 

Analiza oricărui fenomen se poate face atât în mărimi absolute, cât şi în 

mărimi relative. 


1.7.2.3. Metoda ABC* 


Metoda îşi propune o analiză selectivă a componentelor unui fenomen sau 
rezultat în funcţie de poziţia lor în cadrul întregului, purtând şi denumirea de 
metoda 20/80. 


1.7.2.4. Metoda ratelor 
Ratele reprezintă un raport între două mărimi comparabile din punct de 
vedere logico-economic şi care valorează mai mult decât cele două mărimi 
evaluate separat. 
1.7.2.5. Metoda analizei regresionale (corelatiei) 
Metoda corelatiei se aplică în cazul când între variabilele unui model 


economico — financiar există relaţii de cauzalitate de tip probabilist — 
statistic. 


* Iniţiatorul metodei este Pareto 
5 din studii statistice a rezultat că 80% din rezultate sunt determinate de un număr redus de 
variabile. 
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1.7.2.6. Metoda scorurilor (scoring) 


Metoda scorurilor este o tehnică de analiză discriminantă, constituind o 
metodă de diagnostic extern care constă în măsurarea şi interpretarea 
riscului la care se expune investitorul (creditorul întreprinderii), dar şi 
întreprinderea ca sistem în activitatea viitoare. 
Funcţia scor reprezintă o funcţie construită pe baza unui anumit număr de 
rate şi a semnificației acestora în definirea sănătății financiare a firmei. În 
literatura de specialitate, primele funcţii scor au fost elaborate de 
economistul american Altman în anul 1968 şi de economiştii francezi 
Connan şi Holder în anul 1978. 
Funcţia scor se notează Z şi are forma: 

Z= ax, +bx, +...+2ZX, 
unde: 
X1,.--.Xn — reprezintă ratele luate în calcul; 
a,b,...,z — sunt coeficienţii de ponderare ai ratelor. 
Metoda scorurilor se foloseşte preponderent în analiza echilibrului financiar, 
unde nu înlocuieşte alte metode ci le completează. 
În teoria şi practica internaţională, funcțiile scor sunt foarte apreciate şi 
utilizate întrucât ele au un grad ridicat de predictie, indicând — la nivelul 
firmei — gradul de vulnerabilitate al acesteia. 
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CAPITOLUL II. ANALIZA ACTIVITĂȚII DE PRODUCŢIE SI 
COMERCIALIZARE 


Producţia constituie o componentă fundamentală a activităţii economico- 
financiare, putând fi considerată, într-o acceptiune generică, însăşi rațiunea 
de a fi a oricărei firme. În plus, trebuie subliniat faptul că producția 
constituie factorul hotărâtor în ridicarea eficienței economice pe o treaptă 
superioară, competitivă, pe linia creşterii producţiei (care are însă desfacere 
fermă şi avantajoasă), fiind astfel necesare eforturi prioritare. 


2.1. Analiza activităţii de producţie şi comercializare, pe baza 
indicatorilor valorici 


Diagnosticul economic al producţiei în expresie valorică prezintă o mare 

importanță deoarece conduce la dimensionarea valorică a volumului 

producției ce urmează a se executa. Exprimarea valorică permite 
cuantificarea proceselor şi fenomenelor economice, având un grad ridicat de 
generalitate. 

Cei mai sintetici indicatori valorici utilizaţi în analiza economică a întregii 

activităţi productive sunt: 

e cifra de afaceri (indicatorul sintetic economico — financiar care exprimă 
volumul veniturilor obținute de o unitate economică pe baza 
operaţiunilor comerciale într-o perioadă dată); 

e valoarea producției marfă fabricate (exprimă valoarea produselor 
fabricate, lucrărilor executate şi serviciilor prestate în cursul unei 
perioade de timp şi care urmează a fi vândute în afara unităţii 
economice); 

e valoarea adăugată totală (surplusul de valoare peste consumurile 
provenite de la terți, bogăţia creată prin valorificarea resurselor tehnice, 
umane şi financiare ale firmei); 

e valoarea producţiei exerciţiului (volumul total al activităţii productive 
într-o perioadă de timp determinată). 


2.1.1.Analiza raportului static dintre principalii indicatori valorici 
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Raportul static dintre indicatorii valorici permite caracterizarea evoluţiei 
elementelor care-i diferenţiază”. Relaţiile statistice reprezentative în analiza 
activităţii de producţie şi comercializare sunt: 


ca ; a . {CA SI 

- raportul dintre cifra de afaceri şi producția marfă fabricată (S exprimă 
f 

modificările stocurilor de produse finite şi a altor venituri din activitatea de 

bază. Situația se consideră favorabilă dacă raportul este supraunitar 


& > r) | 
Q; 
- raportul dintre producția marfă fabricată şi valoarea producției exerciţiului 


G surprinde evoluția stocurilor de producţie neterminată, precum şi a 


e 


Q; 


consumului intern. Scenariul favorabil este cel pentru care (3. > i} 


- raportul dintre valoarea adăugată şi valoarea producţiei exerciţiului 


e caracterizează creşterea ponderii cheltuielilor cu materialele. Situația 
Q. 


se apreciază ca fiind favorabilă când raportul este supraunitar (g > i} 


e 


2.2. Analiza cifrei de afaceri 


Conceptual, cifra de afaceri poate fi abordata ca’: 
- cifra de afaceri totală; 

- cifra de afaceri medie; 

- cifra de afaceri marginală; 

- cifra de afaceri critică. 


ê Stănescu C., Işfănescu A., Băicuşi A: Analiza economico -financiară cu aplicații în 
societățile comerciale industriale de construcţii şi de transporturi, Ed. Economică, 1996, 
pag.43 

’M.Niculescu: Diagnostic strategic global, Ed. Economică, 1997, pag.229 
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2.2.1. Analiza structurală a cifrei de afaceri 


Analiza structurală a cifrei de afaceri pe tipuri de activități, sortimente, 
clienţi, ciclu de viață a produselor, pieţe de desfacere etc., este absolut 
necesară deoarece permite luarea unor decizii obiective care să inducă 
maximizarea efectelor obţinute în raport cu eforturilor depuse. 

Metodologic, în acest sens, se utilizează: 

a) Coeficientul de concentrare (Gini-Struck): 


în care: 
- n reprezintă numărul de termeni ai seriei luate în studiu; 
- gi reprezintă ponderea activităţii în cifra de afaceri. 


b) Coeficientul HERFINDHAL (H) 
H= eg; 
în care: 


- n reprezintă numărul de termeni ai seriei luate în studiu; 
- gi reprezintă ponderea activității în cifra de afaceri. 


2.2.2. Analiza factorială a cifrei de afaceri 


În afara analizei structurale şi comparative cu perioadele anterioare, cifra de 
afaceri se analizează şi din punct de vedere factorial, stabilindu-se astfel 
sistemul de factori care contribuie la evoluţia ei. 

Ca principale modele de analiză factorială pentru activitatea industrială pot 
fi utilizate“: 


Q CA 


I. CA=N X MF MF Q, CA 


N, MF MF Q, 


II. CA=N,- M. CA=>q,:p 


unde: 
- Ns este numărul mediu scriptic de personal; 


8 8 Robu V., Isfanescu A., Hristea A.M., Vasilescu C: Analiză economico — financiară, Ed. 
ASE, 2002, pag.57 
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- Of este producţia marfă fabricată; 

- MF este valoarea medie anuală a mijloacelor fixe; 

- MF este valoarea medie anuală a mijloacelor fixe productive; 
- q este volumul fizic al producţiei vândute; 

- p este preţul mediu de vânzare pe produs (fără TVA). 


2.3.Analiza valorii adăugate (VA) 


Valoarea adăugată este un indicator valoric de exprimare a producţiei şi 
reprezintă măsura valorii realizate în urma activității productive a unei 
firme. În comparaţie cu producţia exerciţiului, valoarea adăugată reflectă 
mai exact efortul propriu depus în domeniile respective de activitate. 
Valoarea adăugată, poate fi determinată prin două metode: 


a) Metoda sintetică, conform căreia din volumul total de activitate de 
producţie şi comercială se scad consumurile intermediare de la terți. 
În cazul în care firma desfăşoară numai activitate de producţie, valoarea 
adăugată se determină astfel: 

VA=Q.-M 
in care: 
M - reprezintă consumurile intermediare de la terți aferente activităţii de 
productie (sau cheltuielile materiale) care se preiau din contabilitatea 
financiară de la contul 601 la contul 628 cu excepţia contului 607 care a fost 
luat în calcul la stabilirea marjei comerciale şi contul 621 „Cheltuieli cu 
colaboratorii” care se ia în calcul la stabilirea chletuielilor cu personalul. 


b) Metoda de repartiție sau aditiva, conform căreia valoarea adăugată este 
rezultatul  însumării următoarelor elemente: salarii, contribuţii pentru 
asigurări şi protecție socială, amortizare, provizioane, cheltuieli cu impozite 
şi taxe (fără impozitul pe profit), cheltuieli financiare şi rezultatul 
exploatării. 


2.3.1. Analiza dinamicii şi structurii valorii adăugate 
Analiza valorii adăugate vizează dinamica acesteia, gradul de realizare a 
nivelului prevăzut şi explicitarea modificării absolute, a schimbărilor 


intervenite în structura pe elemente, precum şi direcţiile viitoare de acţiune 
în vederea sporirii acestui indicator. 
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2.3.2. Analiza factorială a valorii adăugate 


Un alt aspect al studierii valorii adăugate se referă la analiza factorială care 
permite sublinierea factorilor ce au determinat modificarea acestui indicator 
precum şi căile ce permit o evoluţie favorabilă în acest sens. 

Din punct de vedere factorial, valoarea adăugată se poate analiza pe baza 
următorului model care evidențiază legătura dintre valoarea adăugată, 
producţia exerciţiului şi valoarea adăugată la 1000 lei volum de activitate’. 


__0. VA-1000 
1000 Q, ` 

Dar 

Q.=Q, +A, 


VA-1000 _ 1000 — M -1000 


+A A 
An < [1000 900) 


e 
unde: 
Ae — alte elemente care intră în componenţa valorii producției exerciţiului 
exclusiv valoarea producției marfă fabricate. 


2.4. Analiza producţiei fizice 


Spre deosebire de analiza economică a producţiei în expresie valorică - care 
se referă la întreaga activitate productivă a firmei, analiza economică a 
producţiei în expresie fizică îşi restrânge sfera investigării la nivelul 
diverselor produse, vizând pe de o parte producţia obţinută, iar pe de altă 
parte, producția vândută. În ambele ipostaze interesează îndeplinirea 
programului de producţie, dinamica producției fata de anul anterior sau pe o 
perioadă de câţiva ani, respectiv corelatia comercială “ cerere — oferta “. 
Astfel este necesar să se urmărească, în mod corelat volumul producției (la 


? C.Cojocaru: Analiza economico — financiară a exploatatiilor agricole şi silvice, Ed. 
Economică, 2000, pag.77 
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nivelul anului şi pe diviziuni de timp), structura producţiei (pe ansamblul 
producţiei fizice) şi calitatea producției. 

Analiza economică a producției fizice (obţinută şi vândută) din punct de 
vedere al volumului se efectuează pe fiecare produs atât la nivelul întregului 
an, cât şi la nivelul unor diviziuni de timp ale anului, producția fiind 
exprimată în unități naturale şi convenţionale, după caz. Se impune 
precizarea că producţia exprimată în unităţi convenţionale reprezintă cel mai 
concludent indicator al producției fizice ca efect economic util, fapt 
justificat de luarea în considerare a calităţii producţiei, respectiv a valorii ei 
de întrebuințare. 

Producţia fizică reprezintă totalitatea valorilor de întrebuințare rezultate 
dintr-o activitate tehnico-productivă şi care pot fi puse în circuitul 
economic. 


2.5. Analiza calităţii producţiei 


Analiza calităţii are ca sarcină să stabilească gradul de realizare al calității 
producţiei, să sesizeze rezervele existente privind îmbunătăţirea calităţii şi 
să cuantifice efectele economice ale îmbunătățirii, respectiv înrăutățirii 
calității producţiei asupra indicatorilor sintetici ai activităţii întreprinderii. 
Pentru măsurarea şi analiza calităţii producţiei, datorită varietatii prin care 
se poate caracteriza aceasta, se utilizează un sistem de indicatori ce pot fi 
clasificați în funcție de anumite criterii, cum ar fi: 

- procesele de formare ale calităţii; 

elementele definitorii ale calităţii producției finite; 

utilizarea produsului finit; 

locul de apreciere a calităţii produsului finit (la producător şi la 
consumator). 

În activitatea practică, se folosesc următoarele procedee pentru 
caracterizarea calității producţiei: 

1. Coeficientul echivalentei tehnice sau al parametrului unic — prin care 
însuşirile calitative ale unui produs sunt reduse la una singură, şi anume 
aceea care îl interesează pe beneficiar. 

2. Coeficientul de exploatare sau al punctajului - acest procedeu se 
utilizează în cazul produselor complexe şi presupune următoarele etape: 

a) stabilirea listei însuşirilor calitative ale produsului; 

b) definirea ordinei de importanţă a fiecărei însuşiri calitative; 

c) aprecierea fiecărei însuşiri calitative cu un anumit număr de puncte; 

d) stabilirea coeficientului de exploatare/al punctajului ca medie aritmetică 
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ponderată între structura fiecărei însuşiri calitative şi numărul de puncte 
aferent fiecărei însuşiri calitative, conform relaţiei: 


Ke X8i 
100 
în care: 


g — ponderea fiecărei însuşiri calitative 

i — însuşirea calitativă (număr de puncte) 

3. Coeficientul mediu de calitate — acest procedeu se utilizează în cazul 
produselor diferenţiate pe clase de calitate 

Coeficientul mediu de calitate pe produs se stabileşte prin două metode: 

A. Ca medie aritmetică ponderată între cantitate (ponderea) şi clasa de 
calitate respectivă. 

Conform acestui procedeu, valoarea coeficientului de calitate este 
întotdeauna supraunitară. Cu cât mărimea coeficientului mediu de calitate 
se apropie de 1 (calitatea I-a), situația se apreciază favorabil. Cu cât se 
îndepărtează de 1 situaţia se apreciază ca fiind nefavorabilă. 


K = > q.k, sau K = > g.k, 
Xq, 100 
în care: 


qi — cantitatea de produse din fiecare clasă (sortiment) de calitate 

gi— ponderea calității (a fiecărei clase sau sortiment) în totalul producției 

ki — cifra care indică clasa (sortul) de calitate (1,2,3); 

B. Cu ajutorul indicilor de echivalență, stabiliți pe baza prețului de vânzare 
diferentiati pe clase de calitate. 


n 


Dak. 
K= i=l sau K= dg.k, 


Èq, 100 


i=l 
unde 
Kei — coeficientul de echivalență 
Conform acestui procedeu, mărimea coeficientului mediu de calitate este 
întotdeauna subunitară. Şi în acest caz cu cât valoarea coeficientului mediu 
de calitate se apropie de 1 (calitatea I), situaţia se apreciază favorabil, iar cu 
cât se îndepărtează de I (calitatea I) , situaţia este nefavorabilă 
De precizat că în cazul producției diferenţiate pe clase de calitate, trebuie 
respectate normele, standardele aferente fiecărei clase de calitate. 
În cazul producţiei totale, diferenţiate pe clase de calitate se foloseşte 


coeficientul mediu generalizat de calitate (K, ). Acesta se determina ca 
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medie aritmetică ponderată între structura producţiei fabricate şi coeficientul 
mediu de calitate pe produs (stabilit prin una din metodele de mai sus). 
7 2 g K iu i 
Ka 
100 
unde 
Kcalitate à) - coeficientul mediu de calitate pe produs 
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CAPITOLUL III. ANALIZA CHELTUIELILOR ÎNTREPRINDERII 


Locul şi rolul analizei cheltuielilor în ansamblul analizei economico — 
financiare este dat de importanţa pe care o prezintă cheltuielile ca indicator 
economico — financiar de sinteză pe baza căruia pot fi diagnosticate şi 
soluționate aspecte deosebit de importante legate mai ales de latura 
calitativă a desfăşurării întregii activități economico — financiare a firmei. 
Analiza prin costuri prezintă un mare interes în activitatea firmei, deoarece 
în această zonă se produc o serie de fenomene economice legate de 
consumul şi utilizarea factorilor de producție. Reducerea costurilor de 
producţie constituie un obiectiv prioritar al oricărei firme, evident dacă acest 
lucru este posibil. În acest sens, este necesară analiza detaliată a 
principalelor categorii de cheltuieli care duc la formarea costurilor. 


3.1. Analiza cheltuielilor aferente veniturilor firmei 


Analiza cheltuielilor aferente veniturilor vizează evoluţia lor şi factorii ce o 
determină, cu scopul identificării căilor de sporire a rentabilitatii. 

În acest scop se utilizează indicatorul rata medie de eficiență a 
cheltuielilor totale sau cheltuieli la 1000 lei venituri totale, al cărui model 
de analiză este următorul: 


R = Ch.1000 
V 

R=} g.-c, 

unde: 


Ch reprezintă cheltuielile totale pe cele trei domenii de activitate 
(exploatare, financiare, extraordinare); 

V reprezintă veniturile totale pe cele trei domenii de activitate; 

gi este ponderea (%) veniturilor firmei pe domenii de activitate; 

c; reprezintă cheltuieli la 1000 lei venituri, respectiv rata de eficiență a 
cheltuielilor totale, pe domenii de activitate. 

Primul model dă posibilitatea evidentierii respectării corelatiei dintre ritmul 
de creştere a veniturilor totale şi cel al cheltuielilor totale. 

Al doilea model subliniază contribuţia fiecărui domeniu de activitate la 
mărirea sau micşorarea ratei de eficienţă a cheltuielilor totale. 
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3.2. Analiza cheltuielilor de exploatare 


Cheltuielile de exploatare deţin ponderea hotărâtoare în totalul cheltuielilor, 
suma lor fiind în strânsă dependenţă cu realizarea obiectului de activitate al 
întreprinderii. 

În scopul analizării acestor cheltuieli se foloseşte indicatorul rata de 
eficiență a cheltuielilor de exploatare la 1000 lei venituri pe tipuri de 
activități. 


R = Che 1009 
V, 
Ra dle.*¢) 


unde 

Rene reprezintă nivelul de eficiență a cheltuielilor de exploatare (cheltuieli la 
1000 lei venituri din exploatare); 

Che sunt cheltuieli de exploatare; 

Ve reprezintă veniturile din exploatare; 

ge este structura (%) veniturilor din exploatare; 

Ce sunt cheltuieli la 1000 lei venituri din exploatare pe categorii de activități. 


3.3. Analiza cheltuielilor la 1000 lei cifră de afaceri 


Principala componentă a cheltuielilor la 1000 lei venituri din exploatare, o 
reprezintă indicatorul nivelul cheltuielile la 1000 lei cifră de afaceri (CW). 


În analiza factorială a cheltuielilor la 1000 lei cifră de afaceri, pot fi utilizate 
următoarele două modele de analiză: 


Modelul I( clasic): 
CA X(a,:p) 
unde: 


qy reprezintă volumul fizic al cifrei de afaceri; 
c- costul mediu pe unitatea de produs; 
p — prețul mediu de vânzare. 


Model II (complementar): 
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Cbe 1000 =C% Ch 


^ qp Xap 
unde : 


CHM ZGL. 1999 + 


C! reprezintă nivelul cheltuielilor variabile la 1000 lei cifră de afaceri; 


Ch!” reprezintă nivelul cheltuielilor fixe la 1000 lei cifră de afaceri; 
Chr reprezintă suma cheltuielilor fixe; 

CA -cifra de afaceri; 

p — preţul de vânzare; 

cy — costul variabil pe unitatea de produs. 


3.4. Analiza cheltuielilor variabile şi fixe 


În primul capitol este realizată o analiză a costului total, atât pe termen scurt 
cât şi pe termen lung cu ajutorul calculului marginal. 


3.4.1. Analiza cheltuielilor variabile 


Cheltuielile variabile sunt acele cheltuieli care se modifică în acelaşi sens cu 
modificarea volumului de activitate al firmei. Altfel spus, dacă cifra de 
afaceri creşte şi cheltuiala variabilă creşte, după cum atunci când volumul de 
activitate se reduce şi această categorie de cheltuială se va afla în regres. 
Analizând cheltuielile variabile din punct de vedere al variabilitatii acestora 
în raport cu modificarea volumului de activitate distingem: cheltuieli 
proporționale, progresive, regresive şi cheltuieli flexibile. 

În categoria cheltuielilor variabile se includ: 

- cheltuieli cu materiile prime şi materialele directe; 

- cheltuieli cu manopera directă; 

- alte categorii de cheltuieli care variază relativ proporțional cu volumul de 
activitate. 

Analiza factorială a cheltuielilor variabile 

Cheltuielile variabile se analizează ca nivel la 1000 lei venituri din 
exploatare sau cifră de afaceri, precum şi ca sumă absolută a cheltuielilor 
variabile aferente producției fabricate destinate vânzării. 

Analiza factorială a cheltuielilor variabile se efectuează cu ajutorul 
următorilor indicatori: 

a) Cheltuieli variabile la 1000 lei venituri din exploatare 

Modelul propus este dat de: 
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-Èg cv, 

= 100 
unde 
gireprezinta structura veniturilor; 
cvj reprezinta cheltuielile la 1000 lei venituri pe categorii de venituri. 
Determinarea influentelor celor doi factori este similară cu cea prezentată in 
cazul cheltuielilor totale la 1000 lei venituri. 
b) În ceea ce priveşte nivelul cheltuielilor variabile la 1000 lei cifră de 
afaceri se are în vedere modelul: 


C,= Zle.) 1000 

X(q-p) 
unde 
Cy reprezinta costul variabil pe unitatea de produs vandut. 
Prin urmare, nivelul cheltuielilor variabile la 1000 lei cifră de afaceri, 
stabilit la nivelul firmei, nu este altceva decât media ponderată a nivelurilor 
de cheltuială variabilă de la nivelul componentelor funcţionale, 
organizatorice, productive şi comerciale ale firmei, ponderile fiind date de 
structura cifrei de afaceri a firmei pe produse, sectoare de activitate, secții, 
forme de vânzare etc. 


3.4.2. Analiza cheltuielilor fixe 

Definind cheltuielile fixe sau constante în funcție de comportamentul pe 
care îl au față de modificarea volumului fizic al producției, trebuie subliniat 
faptul că această categorie de cheltuieli se caracterizează printr-un indice de 
variabilitate egal cu zero. 

In ansamblu, cota cheltuielilor fixe ce revine pe unitatea de produs, depinde 
de suma lor totală şi de volumul fizic al producţiei sau vânzărilor 
întreprinderii. 

3.5. Analiza cheltuielilor cu personalul (salariile) 


3.5.1.Analiza situaţiei generale a cheltuielilor cu personalul 


În literatura de specialitate se întâlnesc următoarele modele de analiză: 
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F 
E 1000 


sau 


F 
s =l 
Cs/1000 CA 000 


sau 
F 
Cs/1000= + 1000 
7100074 


unde: 

F, — fondul de salarii 

Ve — venituri din exploatare 

CA -cifra de afaceri exprimată în pret de vânzare 

Qa -— valoarea adăugată 

Fiecare dintre aceşti indicatori exprimă eficienţa cheltuielilor cu salariile, 
care trebuie să fie rezultatul respectării corelatiei dintre ritmul de creştere a 
efectelor (venituri din exploatare, cifră de afaceri, valoare adăugată) şi 
ritmul de creştere a fondului de salarii ca efort pe linia costurilor. De 
asemenea caracterizarea generală a cheltuielilor cu personalul pe baza 
acestor indicatori de eficienţă impune şi analiza comparativă între aceştia. 


3.5.2.Analiza modificării absolute a fondului de salarii 


În cadrul cheltuielilor cu personalul, fondul de salarii reprezintă ponderea 
cea mai mare alături de celelalte componente ale cheltuielilor cu personalul, 
cum ar fi: impozitul pe salarii, taxe pentru protecţie, C.A.S., etc. 

De aici apare concluzia că elementul care determină modificarea 
cheltuielilor cu personalul este fondul de salarii. În aceste condiţii se impune 
o analiză diagnostic a modificării (respectării sau nerespectării) fondului de 
salarii atribuit. 

O asemenea analiză diagnostic presupune următoarele judecăţi: 


S, este salariul mediu anual; 
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t este numărul mediu de ore lucrate de un muncitor; 
S, este salariul mediu orar; 


Sp, este salariul mediu orar tarifar stabilit în funcție de gradul de calificare 


al forței de munca; 
T este fondul de timp consumat. 


3.5.3. Analiza corelatiilor cheltuielilor cu salariile 


Principalele corelaţii ale cheltuielilor cu salariile sunt: 

a) ritmul de creştere a cifrei de afaceri (respectiv venituri din exploatare şi 
valoare adăugată) trebuie să devanseze ritmul de creştere a fondului de 
salarii. 

Tca>Ips Ive Irs IT va> Les 

b) ritmul de creştere a productivităţii muncii anuale trebuie să devanseze 
ritmul de creştere a salariului mediu anual nominal 

Iz > Iz 

În cadrul celei de a doua corelaţii nu este surprinsă modificarea numărului 
mediu de salariați (fapt care este consemnat în cadrul primei corelaţii). 
Respectarea acestei corelaţii se reflectă în creşterea eficienței cheltuielilor 
cu salariile ce revin la 1000 lei cifră de afaceri, venituri din exploatare sau 
valoare adăugată. De asemenea, respectarea acestei corelaţii se reflectă în 
mod favorabil în reducerea costului pe unitate de produs. 
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CAPITOLUL IV. ANALIZA RENTABILITATII 


4.1.Consideratii generale privind rentabilitatea 


Rentabilitatea se defineşte prin capacitatea unei firme de a obţine din 
activitatea pe care o desfăşoară un profit, în condiţiile mobilizării resurselor 
de care dispune şi reprezintă un instrument de fundamentare a tuturor 
deciziilor ce privesc atât gestiunea internă a firmelor, cât şi relațiile lor cu 
partenerii de afaceri, dobândind în consecinţă şi calitatea de a fi un criteriu 
esenţial de apreciere a eficienţei economice". 


4.2. Analiza profitului - ca indicator în mărime absolută a 
rentabilitatii întreprinderii 


4.2.1. Analiza situației generale privind profitul întreprinderii 


În activitatea economică, profitul reprezintă sensul existenței acesteia. 

a firmei. De aceea, analiza sa statică nu este suficientă, acesta trebuind 
comparat cu indicatorii calculati în perioada precedentă pe baza rezultatelor 
firmei analizate sau ale unor firme de dimensiuni şi cu activități similare. 

În teoria economică contemporană se constată o divizare a opiniilor în ceea 
ce priveşte definirea profitului, acesta reprezentând!!: 

e Avantajul rezultat sub formă bănească dintr-o acțiune, operațiune 

sau activitate economică. 

Agenţii economici trebuie să dispună de informații privind mărimea şi 
dinamica profitului, informaţii surprinse de cei doi indicatori esentiali: masa 
şi rata profitului. 

Masa profitului reprezintă suma absolută obținută ca diferență între venituri 
şi costuri sau, la nivel de produs, diferența dintre prețul de vânzare şi cost. 


10 Cojocaru C: Analiza economico — financiară a exploatatiilor agricole şi silvice, Ed. 
Economică, 1997, pag.236 


'! Iosif Gh: Analiza economico-financiară a firmei în domeniul agroalimentar, Ed. Tribuna 
Economică, 2000, pag.338 
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Acest indicator constituie astfel rezultatul financiar pozitiv care exprimă 
eficienţa activităţii productive a firmei. 

Rata profitului reprezintă raportul procentual dintre masa profitului şi cifra 
de afaceri (costuri sau capital) în funcție de baza de comparaţie pe care o 
dorim. 

e Un element final sau rezidual al diferenţei dintre venitul total şi costuri. 

e Remuneratie implicită a factorilor de producție. 

Condiţia necesară obţinerii unui profit’ maxim este ca randamentul 
marginal al fiecărui factor să egaleze prețul său. În plus, condiția suficientă 
maximizării profitului este ca, la optim, randamentele marginale ale 
factorilor să fie descrescătoare. 

Un diagnostic de ansamblu, general, cu caracter sistemic, privind situaţia 
profitului dintr-o întreprindere presupune efectuarea unei analize pe baza 
următorului sistem de indicatori: 

profitul net din activitatea economico-financiară totală a întreprinderii; 
profitul brut din activitatea economico-financiară totală a întreprinderii; 
profitul brut pe cele trei tipuri de activităţi; 

profitul brut pe structuri organizatorice (pe centre de profit); 

profitul brut pe diverse produse. 

Pe baza acestui sistem de indicatori pot fi identificate domeniile de 
activitate, structurile organizatorice şi produsele unde eventual s-a 
înregistrat o dinamică nefavorabilă a profitului, sau, deşi favorabilă, încă nu 
se ridică la nivelul de competitivitate cerut de piaţa internă şi externă în ceea 
ce priveşte rentabilitatea în ramura respectivă. Astfel este posibilă o dirijare 
rațională a măsurilor pentru lichidarea neîntârziată a cazurilor de 
rentabilitate scăzută sau chiar de nerentabilitate temporară, precum şi pentru 
ridicarea pe o treaptă superioară a profitabilității întregii activități 
economico-financiare a întreprinderii în conformitate cu însăşi cerințele şi 
exigenţele economiei concurentiale de piaţă, cu ritmul creşterii economice 
din etapa dată. 


'? profitul privit ca diferență dintre venitul total şi cheltuieli 
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4.2.2. Analiza structurală si factorială a profitului net si brut 
din activitatea totală a întreprinderii 


4.2.2.1. Analiza structurală si factorială a profitului net 


din activitatea totală a întreprinderii 


Pentru efectuarea analizei structurale a profitului net din activitatea totală a 
întreprinderii, pot fi utilizate două modele — corespunzător celor două 
modalități de determinare a profitului net la acest nivel de investigare: 


e ca parte componentă a valorii adăugate totale; 


e ca parte componentă a rezultatului economico financiar total. 

a) ca parte componentă a valorii adăugate totale a firmei, pe baza 
următoarei relaţii: 

P=VA-E, 

unde: 

VA - valoarea adăugată din activitatea totală a unității 

E, - elemente care intră în componenţa valorii adăugate totale, potrivit 

metodei repartitiei (cheltuieli cu personalul salariat, impozite şi taxe, 

cheltuieli financiare şi amortizarea) cu excepţia profitului net. 

b) ca parte componentă a rezultatului economic financiar din activitatea 
totală a firmei, pe baza următoarei relaţii“: 

Pa = Pø - Ipp = (V — Ch) - Ipf 

unde: 

P, - profitul brut din activitatea totală a întreprinderii aferent livrarilor 

V - venituri din activitatea totală 

Ch - cheltuieli privind activitatea totală a întreprinderii 

l - impozit pe profit (aferent veniturilor încasate şi 


neîncasate). 


13 Conform noului sistem contabil, este vorba de profit net aferent livrarilor (profit net din 
activitatea de exploatare). 
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4.3. Rata rentabilitatii economice 


Rata rentabilitatii economice reflectă corelatia dintre un rezultat economic 
şi mijloacele economice (capitalul) angajate pentru obţinerea acestuia. Rata 
rentabilitatii economice este independentă de structura financiară (gradul de 
îndatorare), politica fiscală de impozitare a profitului, precum şi de 
elementele extraordinare. 

În literatura de specialitate, rata rentabilitatii economice, ca rată a 
profitabilitatii economice, se calculează în trei modalități: 


P P 
a) Rọ = — -100 sau R, =—*—-100 
K por per 
b) Ro = F, -100 
A, 
unde: 


P,, = profitul brut, 


K «„ = capitalul permanent, 


per 

P_= profitul curent al exerciţiului, 
P. = profitul din exploatare, 

A. = active de exploatare. 


4.4. Rata rentabilitatii financiare sau profitabilitatii 


Rentabilitatea financiară exprimă corelatia dintre profit şi capitaluri în 
calitatea lor de surse de finanţare a activităţii întreprinderii. 
Literatura de specialitate recomandă în principal doi indicatori, şi anume: 
- rata rentabilitatii financiare a capitalului propriu (Ran), calculată ca raport 
între profitul net (Pn) şi capitalul propriu (Kpr sau CP ), şi anume: 
Rin = = -100 

pr 
- rata rentabilitatii financiare a capitalului permanent R, (denumită, 
in unele lucrari, rentabilitate economica). 
Criteriul de bază în orientarea plasamentului de capital îl constituie corelatia 
dintre rata rentabilitatii financiare a capitalului propriu (Rân), rata 
rentabilitatii financiare a capitalului permanent (Rp) şi rata dobânzii (Ra). Ca 


29 


ANALIZĂ ECONOMICO-FINANCIARA -NOTE DE CURS 


urmare, pentru calculul ratei rentabilitatii financiare a capitalului propriu se 
poate folosi profitul net la care se adaugă dobânda plătită pentru capitalul 
împrumutat pe termen mediu şi lung, care reprezintă costul capitalului sau/şi 
impozitul pe profit. 


4.5. Rata rentabilitatii resurselor consumate 


Rata rentabilitatii resurselor consumate (R.), denumită în mod curent 
rentabilitate a costurilor, exprimă legătura cost-profit, în esenţă raportul 
efect-efort, care reprezintă efortul resurselor consumate, dimensionate prin 
costuri. Elementele de calcul ale ratei rentabilitatii resurselor consumate 
sunt rezultatul exploatării (RE) şi cheltuielile de exploatare (5q.c) conform 
relaţiei: 
R = E .100 = ZAP 24. 100 

Dac Xa, 
unde: 
Xq,p- venituri din exploatare 


4.6. Analiza ratei rentabilitatii resurselor avansate sau ocupate 


Rata rentabilitatii capitalului avansat sau ocupat (Ra) reprezintă raportul 
între rezultatul curent al exerciţiului şi valoarea medie a activelor fixe 
(imobilizări) şi a soldului mediu al activelor circulante. 
În literatura de specialitate această rată se poate determina pe baza 
următorului indicator: 
R, = 42-100 sau, = XP 24:C.10p 

© y A +A 
unde: 
V - valoarea medie a fondurilor avansate; 
A,— valoarea medie a activelor imobilizate; 
A. - valoarea medie a activelor circulante. 
Acest indicator exprimă interesele investitorilor, deci reflectă modul eficient 
de utilizare a activelor totale ale întreprinderii. 
În ceea ce priveşte analiza factorială a ratei rentabilităţii resurselor 
avansate/ocupate, rezultă pe baza indicatorului prezentat mai sus că asupra 
modificării "R," acţionează în mod direct şi indirect următorii factori: 
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1) Influenţa modificării valorii medii a fondurilor avansate (A V) 
TF Po Po 

AV = — -100 - —-100 

V V, 


1 0 


din care 
1.1) Influenţa modificării valorii medii a activelor imobilizate (AA;) 
Po Po 
AA= “—.]00 - “— -100 
A, tA, Ay FA, 


1.2) Influenţa modificării valorii medii a activelor circulante (AA,) 


Po, 
AAc= 100 - -100 


2) Influenţa modificării profitul brut aferent cifrei de afaceri (APg) 


P P 
APa= = -100 - = -100 
V Vy 


1 1 


din care: 
2.1) Influenţa modificării volumului fizic al producției vândute (Aqv) 
P XI P 
Aqv= =. -100 - 2-100 
V, Vi 
unde 
I, = 24.P. 100 
Xp, 
2.2) Influenţa modificării structurii producției vândute (As) 
Age XP 241% Pa XI, 


100 - —— -100 
V 


1 1 


2.3) Influența modificării costului pe unitate de produs (Ac) 
Ace 2 (ae ZG) 169 


2.4) Influenta modificarii pretului de vanzare pe produs (Ap) 
ee ap Zan - 100 


1 
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4.7. Analiza structurală şi factorială a rentabilitatii brute pe tipuri de 
activităţi 


Efectuarea unei analize a ratei rentabilitatii pe tipuri de activităţi, permite 

desprinderea unor concluzii care să vizeze toate laturile rentabilitatii până la 

cele mai concrete aspecte. 

Analiza ratei rentabilitatii brute pe tipuri de activități se realizează cu 

următoarele modele factoriale”: 

R, sade A Cl, 
” Ch, Ch, 

unde: 


100 


P- profit brut aferent tipului respectiv de activitate 
R „ - rata rentabilitatii brute aferente tipului respectiv de activitate 
V. - venituri aferente tipului respectiv de activitate 


Ch, - cheltuieli aferente tipului respectiv de activitate 
Rata rentabilitatii veniturilor poate fi scrisă şi astfel“: 


R = È gv, Xr, 
` 100 
sau 
R, = Pront ae 100 
Venituri 
unde: 


gvi — structura veniturilor 

r; — rata rentabilitatii pe categorii de venituri, care reprezintă factorii prin 
intermediul cărora poate fi explicată modificarea fata de criteriul de 
comparație 

Relaţiile de mai sus stabilesc dacă managementul firmei a reuşit sau nu să 
pună accent mai mare pe creşterea eficienţei economice a cheltuielilor (pe 
fiecare tip de activitate), aceasta constituind condiţia esențială a accelerării 
nivelului ratei rentabilitatii brute la un nivel competitiv. 


'* Idem, pg. 238. 
ii Işfănescu A., Robu V., Anghel I, Stan V. Sorin — Ghid practic de evaluare a 
întreprinderii, Editura Tribuna Economică, Bucureşti, 2001, pg. 114. 
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4.8. Analiza factorială a rentabilitatii brute aferente producției totale 
vândute 


Pentru efectuarea analizei factoriale a ratei rentabilitatii brute aferente 
producţiei vândute totale, se utilizează următorul model!“: 

R = Pe .100= X4:P-24:€.700 

Xa e Xa 

Această relaţie reliefează influenţa directă a trei factori: 

- structura producţiei totale vândute (s); 

- costul pe unitatea de produs vândut (c); 

- preţul mediu de vânzare, fără TVA, pe unitatea de produs vândut (p). 

Se observă că structura producției vândute totale şi costul pe unitatea de 
produs-vândut acționează asupra nivelului ratei rentabilitatii brute aferente 
producţiei vândute totale atât prin intermediul cheltuielilor (Siq.c) cât şi 
prin intermediul profitului (X1q.p—dq.c), ceea ce face ca ritmul variaţiei 


accentuat. Volumul fizic al producţiei vândute pe produs îşi exercită o 
acţiune indirectă asupra nivelului acestui indicator, prin intermediul 
cheltuielilor şi prin intermediul profitului brut, ceea ce reliefează necesitatea 
concentrării eforturilor firmei pe linia celor trei factori cu acțiune directă 
menţionaţi. 

La nivelul diverselor structuri organizatorice ale unităţilor economice, 
analiza rentabilitatii producției vândute totale comportă anumite 
particularități, fiind necesară o cercetare a sistemului cauzal sub cele mai 
concrete aspecte ale sale. 


axa. 2 


factorială a ratei rentabilitdtii resurselor avansate si consumate se 
realizează pe baza următorului model’: 
3. Q 200. P, 
ATA Q Lap 
unde: 
Qr- valoarea producției obţinute şi destinată livrării; 
A, - valoarea medie a activelor imobilizate); 


-100 


1€ Cojocaru C. Constantin — Op. cit., pg. 240. 
17 Margulescu D. — Op. cit., pg. 208. 
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A, - valoarea medie a activelor circulante. 


Q reflectă modul de utilizare al fondurilor; 
A, tA, 


CA 
2G.P sau — sau q reflectă gradul de valorificare al producției marfă 


f f 
fabricate; 


P 3 ah iata : i : ; 
5 *— reflectă rata rentabilitatii comerciale sau profitul mediu ce revine la 1 
q.P 


leu cifra de afaceri, adica (1- 


Xac ) 
Xa p 
Relaţia de mai sus pune în evidenţă influenţa a trei factori de importanță 
deosebită în economia de piaţă: 

- nivelul eficienţei economice al resurselor avansate (ocupate) 

- coeficientul vânzării producţiei fabricate destinate vânzării 

- rata rentabilitatii veniturilor din producţia vândută. 


e In structurile organizatorice care practică o activitate comercială, 

analiza factorială a rentabilitatii brute se poate efectua pe baza următoarelor 
18 
modele ©: 


Po 
R, =—~-100=A, -N, 
D 


Xd-ac did-ne 
= 100 ___ 100 ggg 2 (090) 
Xd 100 
unde: 
S,— suma totală a adaosului comercial obținut din desfacerea mărfurilor cu 


amănuntul 
S. — suma totală a cheltuielilor de circulaţie aferente desfacerii mărfurilor 


cu amănuntul 
D — volumul total al desfacerilor de mărfuri cu amănuntul (în expresie 


valorică) 


A. = 5 (9%) — cota medie generală a adaosului comercial 


15 Cojocaru C. Constantin — Op. cit., pg. 262. 
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N. = = (9%) — nivelul mediu general al cheltuielilor de circulație 


d — volumul desfacerilor de mărfuri cu amănuntul pe grupe de mărfuri (în 
expresie valorică) 

s — structura desfacerilor de mărfuri pe grupe de mărfuri (ponderile grupelor 
de mărfuri faţă de volumul total al desfacerilor de mărfuri cu amănuntul) 

ne — nivelul cheltuielilor de circulaţie pe o grupă de mărfuri (%) 

ac — cota de adaos comercial pe o grupă de mărfuri (%) 

Operatiile de cuantificare a acțiunii celor două variabile independente (cu 
rol de elemente componente) din modelul structural al ratei rentabilitatii 
brute vor fi efectuate cu metoda balantiera. 

Operatiile de cuantificare a variabilelor independente (cu rol de factori) din 
modelul factorial al ratei rentabilitatii brute vor fi efectuate cu ajutorul 
metodei substitutiilor în lant. 


4.9. Analiza factorială a ratei rentabilitatii brute aferente producţiei 
vândute pe produs 


In cazul produselor care se livrează fizic, dar în expresie naturală pe clase de 

calitate, analiza factorială a ratei rentabilitatii brute se bazează pe următorul 
19 

model’: 


a (=) -e| 
P 100 


R =—*-100= 


rb 


q.e q.e 


Rata rentabilitatii brute este o funcție de doi factori cu acțiune directa: 

- costul pe unitatea de produs fizic (c); 

- prețul mediu de vânzare pe unitatea de produs fizic (fără TVA) (p). 
Structura producției vândute fizice pe clase de calitate (sk), prețul mediu de 
vânzare pe unitatea de produs fizic pe o clasă de calitate (fără TVA) (p) 
influențează indirect rata rentabilitatii brute prin intermediul prețului mediu 
de vânzare pe unitatea de produs fizic. Volumul fizic al producției vândute 
influențează indirect rata rentabilitatii brute prin intermediul costului pe 
unitatea de produs. 

În cazul produselor vândute ce se livrează în expresie stas, analiza factorială 
a ratei rentabilitatii brute utilizează următorul model”: 


' Cojocaru C. Constantin — Op. cit., pg. 264. 
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R = Pe .100= OE kca. -aP 100 
q.e q.e 

Factorii cu acțiune directă asupra ratei rentabilitatii sunt: 

- costul pe unitatea de produs fizic (c); 

- prețul mediu de vânzare pe unitatea de produs stas, fără TVA (p); 

- calitatea producţiei (v, =[(‘q, -q,)-p]). 

Volumul fizic al producției vândute îşi exercită o acțiune indirectă asupra 

nivelului ratei rentabilitatii brute prin intermediul costului pe unitatea de 

produs. 


2 Cojocaru C. Constantin — Op. cit., pg. 265. 
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